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ママプラスカフェマーケティング 
サービス詳細資料 

MamaPlus Cafe Marketing Support 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ママプラスカフェとは？ 
子育て中のママ・パパが、お子さまと一緒に、自由に過ごせる「親子カフェ」という側面を持ちながら、消費の中心である“ママ”を 

ターゲットとした商品・サービスを展開している企業のマーケティング施策を“リアル”で行える「マーケティングプレイス」となっています。 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よくある課題 ～こんなお悩みありませんか？～ 

ブランド・商品の拡散施策を 
したいが場所がない 

ママに特化したカフェなので 
ターゲットがぶれない 悩  答 

商品サンプリングやヒアリングを 
したいがノウハウが無い 

マーケティングの専門家が企画、 
運営をサポート 悩  答 

自社データベースに登録者数が 
増えない 

ママプラスカフェで登録促進を 
おこなえます 悩  答 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サービス紹介① ～コラボレーション企画・イベント～ 

コラボレーション  
フード提供 

″ママ”をターゲットとした食品を使ったフードメ

ニューを開発し、提供。 

 

実食していただいたお客様にアンケートの回答

やSNS投稿、商品サンプリングの配布等、マー

ケティングやプロモーションの一環で活用いただ

けます。 

コラボレーション  
イベント企画 

POPUPストア 

ターゲットの“ママ”さんの集客に繋がるイベント企画

を行い、各企業様の商品やサービスの体験や宣伝活

動を行っていきます。 

“ママ”がターゲットの商品を直接販売することが出来

る「POP UP ストア」を期間限定で出店可能です。 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サービス紹介② ～市場調査～ 

商品サンプリング 

ターゲットユーザーが女性、ママ、お子様の商品に最

適なサンプリング。 

 

約3時間と長い滞在時間中にスタッフが直接お客様に

訴求しサンプルを試していただくことが可能です。 

アンケート調査  フォーカスグループ（座談会）  

店頭スタッフが積極的にお客様への訴求を行いま

す。 

 

リワード（報酬）も「お食事代から100円引き」にするな

ど、その場で受け取れるよう設計することで回答率を

向上させます。 

ターゲットユーザーである“ママ”のニーズを聞き出す

「フォーカスグループ（座談会）」を開催。 

「広告宣伝活動」における根拠となる“生”の意見を収

集することが出来ます。 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事例紹介① 

花王株式会社　新商品サンプル設置 

実施内容 

①商品サンプル設置 

②商品宣伝物（マスクケース）配布 

③ママプラスカフェ公式SNSアカウントにて宣伝 

案件概要 

花王株式会社様の新商品である、 

「ビオレガード 薬用泡で出る消毒液」および 

「ビオレu 泡スタンプハンドソープ」を 

ご来店いただいた方々に使用していただくことを 

目的として商品サンプルをカフェ内に設置。 

商品サンプリング 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事例紹介② 

丸紅フォレストリンクス株式会社　「フルール・プチ」商品サンプリング実施 

実施内容 

①商品サンプル配布 

②ママプラスカフェ公式SNSアカウントにて宣伝 

案件概要 

丸紅フォレストリンクス株式会社様の商品である、「フ

ルール・プチ」を、ご来店いただいた方々に配布。 

商品サンプリング 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事例紹介③ 

某旅行代理店様　「家族旅行」に関するアンケート 

実施内容 

①アンケートフォーム作成 

②アンケート宣伝用POP作成 

③ママプラス関連媒体による宣伝 

④アンケート回答依頼 

（店舗スタッフによる来店者様へのダイレクトオファー） 

案件概要 

某旅行代理店様より、「家族旅行」に関する意識調査の

ご依頼をいただき、子育て世代のママさんたちに家族

旅行プランにおけるニーズ調査を行いました。 

アンケート調査 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事例紹介④ 
マテル・インターナショナル株式会社様 
店舗ジャック型「バービー」新商品発売記念プロモーション 

実施内容 

①店内装飾（商品展示、試用コーナー・フォトスポット

設置） 

②LINE投稿作成・配信 

③Instagramアカウント投稿作成・配信 

④LINEを活用した人気投票キャンペーン運用 

⑤Instagramキャンペーン運用 

⑥チラシ作成、配布 

⑦レポート作成 

案件概要 

米国最大手玩具メーカーの日本法人マテル・インター

ナショナル株式会社様の「バービー」新商品発売プロ

モーション企画。 

ママプラスカフェ東高円寺店にて、バービー一色の店

舗ジャック型プロモーションを実施。 

デジタルとリアルを融合したマーケティング施策で、認

知拡大に取り組みました。    

商品プロモーション 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事例紹介⑤ 
マテル・インターナショナル株式会社様『メガブロック』商品モニター 

実施内容 

実施内容： 

①モニター募集（アンケート） 

②モニター商品の発送 

③Instagramへの投稿指示（ハッシュタグ、画像へのタ

グ付け） 

④モニター後アンケート（投稿アカウント収集、次プロ

モーションに向けた動向調査） 

⑤アンケートレポート作成 

⑥収集写真まとめ 

案件概要 

依頼：「1歳からのメガブロック」の商品モニター募集、

Instagramへのモニター投稿の実施 

期間：≪第一弾≫3月（春休み需要をターゲット） 

　　　≪第二弾≫5月（GW需要をターゲット） 

実績：64名のモニター、Instagram投稿を収集 

　　　マテル様HPへUGCとして活用 

　　　収集したアンケートデータの活用  

商品プロモーション 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ママプラスカフェ概要 

東高円寺店  品川店 

東京都杉並区和田3-41-14 

03-6304-9192 

面積：29.8坪（98.5平米） 

収容人数：50名 

開店日：2019年12月15日 

最高来店組数：約300組／月 

男女比：女性95%、男性5% 

ターゲット：子育て世代の女性 

客単価：2,500円（昼） 

　　　　3,200円（夜） 

東京都品川区北品川1-21-9 

03-6712-9395 

面積：約30坪（1・2階合計） 

収容人数：36名 

開店日：2021年6月26日 

最高来店組数：約200組／月 

男女比：女性95%、男性5% 

ターゲット：子育て世代の女性 

客単価：2,500円（昼） 

　　　　3,200円（夜） 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◆事業内容 

・オンラインコミュニティ「ママプラス」運営 

・マーケティングプレイス「ママプラスカフェ」運営 

・デジタルマーケティング施策企画・運営 

・SNSアカウント運用支援 

・ママ特化型コンテンツ制作支援 

・ママ特化型マーケティング調査サポート 

会社名　｜　株式会社ネスタ 

代表者　｜　代表取締役社長　岡田壮史 

資本金　｜　3,280,000円 

所在地　｜　〒162-0851　東京都新宿区早稲田鶴巻町518　早稲田玉井ビル 3F 

電話　　｜　03-6265-9871 

設立　　｜　2013年11月1日 

社員数　｜　15名　（2021年10月時点　アルバイト含む） 

◆主な取引企業（敬称略） 

・伊藤忠商事株式会社 

・株式会社船井総合研究所 

・株式会社吉徳 

・株式会社ちぼり 

・株式会社JTBコミュニケーションデザイン 

・一般社団法人盲導犬総合支援センター 

・マテル・インターナショナル株式会社 

会社概要 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デジタルマーケティング全体、企業プロモーションに関して無料相談会を開いております。  

お気軽にお問い合わせください。  

無料相談受付中 

メールでのお問い合わせ  電話でのお問い合わせ  

03-5050-2556 

平日 10:00～19:00  

t_shogaki@naste.co.jp 

会社名・氏名・メールアドレス・電話番号をご記入の上、お問い
合わせください 

https://naste.co.jp 

当社サイトでも資料請求・お問い合わせができます。 

mailto:t_shogaki@naste.co.jp
https://naste.co.jp

